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PRINCIPAIS DESAFIOS EM VENDAS
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FUSION

Dificuldade de comunicacdo dos vendedores/representantes com as areas
internas da empresa, gerando perda de tempo e altos custos no processo;

Erros e falhas de comunicacao inerentes as comunicacoes verbais e em papel;
Introducao tardia dos pedidos e consequente faturamento e expedicao;

Dificuldade do vendedor/representante no acesso as informacoes do cliente,
como pedidos em aberto e situacao financeira;.
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